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= AUNO MUNDO j4 iniciou suas atividades com 20 anos de experiéncia e 40

anos de tradicdo em comeércio internacional, por conta do historico de sucesso em
negociacao comercial internacional de nossos agentes.

= Nossas raizes remontam ao desenvolvimento do comércio internacional brasileiro, ainda na

década de 1960, quando o pais exportava apenas café, aclcar, algodio e minérios,
principalmente para os para os Estados Unidos.

" A participacdo de produtos manufaturados nas exportacdes brasileiras passou de
7% em 1965, para 30% em 1974.

» Nossa historia inicia com a internacionalizacio do Brasil!
= 50+ paises trabalhados

= 200+ clientes e parceiros
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BB oo A FXPORTACAO

= A OMC e a ONU, preveem que até 2030 pelo menos 50% do comeércio internacional entre
empresas se dara de maneira digital.

= Em 2016 o volume de e-commerce B2B (Business to Business) ja foi mais que o dobro do B2C
(Business to Consumer), ultrapassando a marca dos US$ 500 Bilhdes!

* Nossos servicos de B2B PROATIVO para desenvolvimento de mercados
internacionais incluem a inser¢do de sua marca e produtos nas principais Vitrines
Internacionais; assim como uma abordagem tradicional a prospeccao de clientes.

= E o fator HUMANO gerando resultados reais entre pessoas e empresas no ambiente digital!

Fonte: ITC, OMC 3
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B2B rroarivo L/ VISAO SISTEMICA

= Diversificacdo de Riscos
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* Prote¢ao em tempos de crise

= Economia de escala : i N e | "

* Aumento da competitividade ' §35xsssaaiiiiiiiiiaififiidaiifitaniaaiaiaaaiaiatieiinifl
= Atualizacdo tecnologica I | " "
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Fonte: ONU, IBGE, Banco Mundial 4
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BB rronmivo Kt TRADICAO E MODERNIDADE

* Modelo tradicional de desenvolvimento de mercados internacionais:
» Verba anual necessaria: R$ 300 a 400 mil (sem contar exposicdo em feiras)
= Curva de aprendizado: pelo menos 5 anos
* Ponto de equilibrio: normalmente entre o 5° € 7° ano
= Risco: alto

RS 10.000
" Retorno: mncerto RS 2.000
RS 10.000
RS 2.000
RS 10.000
Custo Mensal Aproximado SRR
R$ 400.000
US$ $$5.99$

Fonte: SINE, Apex
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MPLEXIDADE DAS OPERACOES INTERNACIONAIS

» Nas cadeias de fornecimento internacional tradicionais, dependemos de um Unico

grande importador com poder de barganha ¢ alta concorréncia, e ficamos afastados
do cliente final.
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LIFICANDO PARA TODOS OS TIPOS DE CLIENTE

= Com acesso a todos os elos da cadeia, criamos demanda desde o consumidor final

b
otimizando a exposi¢cdo com menor dependéncia, margens maiores, € feedback
real de mercado.
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BB reonio At MARKETING & VENDAS B2C

£2 &= amazon eb mercado
Partner Master Buyer ICBq'e

| | | |

Como fazemos isso? |

T INTON

= Com experiéncia, visdo, tecnologia, inovagio e UNO MUND & )
investimento; B 2B rroarivo \L/

= Com parcerias Unicas, IA, big data, bots, H2H |

* Colocando sua marca e produtos nas principais Alioxpress  Facebook Rakuten /
o, . . . . B2Brazil GlobalSources Tesco LY
Vltrlnes lntemaCIOnals : Become Europe  Google Merchant Tmall Z‘
2 Bing Shopping Google Shopping Walmart N ¢ /
Bonanza iOffer YHD " B L
14 < < < ConnectAmericas JD Etc.
= Empresa habilitada a trabalhar nos principais Sl Nawegg
. Etsy PriceGrabber
Canals de Venda B2B e B2C; 3tailer Coriandr Flubit LemonStand RebelsMarket Suning
Aftcra CraftersTown Folksy Linio Redbubble The Find
Ahalife CraftFoxes Fruugo MadeltMyself ScottsMarketplace  TicTail
m Pl f b 1 b * d Allegro CraftFurnish Gamel Madelt Sell TradeDoubler
ata Orl | Ia pronta para lnC ulr aln a Outros ArtFire CraftlsArt GetPrice Mgngrban Shapeways Trademe
ArtFuly CraftStar Gome Miratis ShareASale TradeTracker
. ;. Artgallery Cratejoy Gumroad Misi Shopclues Treniq
. Articents CreativeMarket Hitmeister Nextag Shophandmade Twenga
Canals, Conforme necessarlo. Artisera Dandelion Alley Houzz Offeritem Shoplo VIP
Artisouls Dangdang lamAttitude OpenSky Shoply Webgains
ArtizanMade D'artFineArt Idealo Otto ShopMania Wigix
ArtPal DaWanda IndiaTimes Pagineprezzi Shopping WowThankYou
ArtWeb eBid iIVANZi PixMania ShopPrice Xoole
Artyah Etc... Jet Pricefalls Shopzilla Yandex
Beslist Ezebee Jumei PriceMe SingleFeed Yatego
Bestshopping Fab Kaola PriceMinister SOCexchange Zalando
Billiger Fishpond Kelkoo PriceRunner Society6 Zibbe
Blujay FiveHundredDpx Kieskeurig PriceSpy Spartoo Etc.
Cdiscount Flipkart LeGuide Real Storenvi

Fonte: SINE, Apex 8
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B2B rowrvo ast? SOLUCOES INTELIGENTES

» Solucao de vendas UNO MUNDO B2B Proativo

= Custos mais baixos, por compartilhamento de recursos
» Tecnologia de ponta, inovagao, visao de futuro, resultados reais
= Retornos mais rapidos
= Ponto de equilibro em até 2 anos :
“Parabéns pela ideia. E um otimo caminho.

. PI'OdUtOS na Vltrlne 1nterna010nal Muito inovador esse sistema. Sem duvida é

= Exposicdo de marca uma ideia muito boa. Ainda ndo tinha ouvido
falar desse tipo de abordagem. Gostei. Desejo
muito sucesso!”

= Otimizag¢ao de recursos de marketing

= Baixa dependéncia de clientes € mercados Nicola Minervini
. . A de 1 Autor de “O Exportador” e outras publicagdes
Maior scguranga cconomica de 10ngo prazo de referéncia em comeércio exterior

= Assessoria especializada
= (Gerenciamento experiente de processos em todos os elos da cadeia de valor
= Feedback real de mercado, e contato direto com os clientes

unomundo.com.br 9



UNO MUNDO

CONTATOS

Visite-nos:

WWW.UNOMUNDO.COM.BR

+55 (54) 3021 3111

info@unomundo.com.br
b2b@unomundo.com.br



http://www.unomundo.com.br/
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